Program szkolenia:

Profesjonalny sprzedawca-stylista-moda damska
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Typy klientéw i rodzaje stylizacji

Czego szukajg klienci — typy klientow
Sprecyzowanie potrzeb klienta
Rodzaje stylizacji — zasady ogoélne
Jakie typy dekoltow wyrdézniamy?
Dobor dekoltéw do twarzy

Dobor bizuterii i dodatkéw do dekoltow

Typy sylwetek — stylizacje

Jakie typy sylwetek wyrézniamy?

Co pasuje do okreslonego typu sylwetki?

Jak zatuszowac niedoskonatosci sylwetki?
Jakie linie ubiorow wyrézniamy?

Jakie linie pasujg do okreslonego typu sylwetki?
Linie ubran a trendy w modzie.

Stylizacja a dress code.

Stylizacja a kreowanie wizerunku.

Sita dodatkéw w stylizacji.

Dlaczego kolory majg tak duze znaczenie?

Jak okresli¢ palete koloréw klientki?

Jak stylizowac klientke z wykorzystaniem analizy kolorystycznej?

Obecne trendy w modzie

Jaki sg najwazniejsze trendy w tym roku?
Klasyka a trendy — na co warto postawi¢?
Typy urody i sylwetek a trendy.

Modowe grzechy i killerzy stylu

Co to sg killerzy stylu?

Jakie modowe grzechy najczesciej popetniajg kobiety?
Kicza a ekstrawagancja.

Rola sprzedawcy — stylisty.

Stylizacja, a sprzedaz wigzana.

Budowanie dtugotrwatej relacji z klientem.



